
公益財団法人千葉県産業振興センター　経営支援部　活性化支援課
〒261-7123
千葉市美浜区中瀬2-6-1　WBGマリブイースト23階
（JR海浜幕張駅　南口から徒歩１分）

相談受付時間：月曜～金曜 9：00～12：00／ 13：00～17：00（祝日、年末年始を除く）

hanro @ ccjc-net. or. jpMAIL：
043-299-1078T E L ：

製品企画から
販促までを
サポート！

既存製品や新製品の市場分析・マーケティング戦略、
プロモーション等、販路を広げる際の具体的なノウハウについて、

経験豊富な専門家がアドバイスします。
目標に向けて一緒に考え、

お悩み解決を目指します！お気軽にご相談ください。

企画・戦略

お問い合わせ
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市場分析／マーケティング戦略／ 販売チャネル選定／ブランディング戦略／ 製品コンセプト／価格の設定　等

各種販売活動 広告・チラシ／プレスリリース／展示会出展に関するノウハウ／営業活動に関するノウハウ　等

スマホ&パワポで動画を制作するためのセミナー配信中
《基礎編》　全５回シリーズ
【第１回】中小企業こそ動画を活用！
【第２回】スマホで動画撮影の３つのポイント
【第３回】パワーポイントで動画を編集
【第４回】動画をSNSに載せてみる！
【第５回】動画作成Q & A：

よくある質問にお答えします。

《実践編》　全３回シリーズ
【第６回】動画の社内制作　ホームページ用
【第７回】動画の社内制作　展示会用
【第８回】動画の社内制作　SNS用

そ  の  他 製品企画・販促にかかる悩み事全般／販路開拓に役立つ助成金・支援情報の提供　等

相談・アドバイス内容

詳しくはこちら

ものづくり企業の

千葉県産業振興センター 販路開拓

中小企業販路開拓総合支援事業（千葉県委託事業）

ぜひ、視聴ください！



サポート事例

支援対象企業

2026.05

・自社製品または自社で開発した新技術を活用した製品があること、または製品開発中・製品
開発を企画していること

・千葉県内に本社または事業所を有すること

https://www.ccjc-net.or.jp/jform/hanro.html

043-299-1078TEL

問い合わせフォーム

hanro @ ccjc-net. or. jpMAIL

下記の電話、メール、当センターホームページの問い合わせフォームからお問い合わせください。
改めて、担当者よりご連絡させていただきます。

アドバイザーによる企業訪問、WEB 会議システム（Zoom等）を使った相談・アドバイスも行っています。
お気軽にお問い合わせください！

プレスリリース

ご相談方法

問い合わせフォームは
こちら

《依頼内容》

新製品の発売を予定している。できるだ
け費用を使わずに新製品発売の情報発信
をしたいので、支援してほしい。

《アドバイス・サポート》

・広告宣伝とパブリシティ（プレスリ
リース）
・プレスリリースの基本となる構成
・タイトル、本文等を作成する時に注意
すべき事項

・プレスリリースの発信方法 等

企画・戦略

《依頼内容》

自社技術を活用して初めて一般消費者
向けの自社製品を開発したが、販売方
法がわからない。助言してほしい。

《アドバイス・サポート》

・製品価値／差別化の明確化
・当該製品のビジネスモデル策定の進
め方

・ビジネススキーム構築方法
・ビジネスモデルに基づいた顧客獲得
に向けた販売シナリオ策定

マーケティングリサーチ

《依頼内容》

お客様の意見を反映した新製品を開発・
商品化したいので、調査方法等の助言
がほしい。

《アドバイス・サポート》

・定量調査と定性調査
・調査目的の明確化、調査対象の選定、
質問項目の作成

・調査の実施方法
・調査結果の集計と分析 等

その他

《依頼内容》

自社技術を活用した製品アイディアを
具体化したい。資金調達を含めてどのよ
うに進めていけばよいのか相談したい。

《アドバイス・サポート》

・製品企画／開発／販売の進め方
・各種課題解決に向けた支援メニュー
の紹介

・製品開発や販売における資金調達手段
の紹介
　ex. 活用可能な補助金紹介

展示会出展

《依頼内容》

販路開拓のために展示会に出展申し込み
をしたが、何から手を付けてよいか判ら
ない。支援をしてほしい。

《アドバイス・サポート》

・展示会の準備・運営の基本
・商品の魅力を伝える展示のポイント
・効果的な会場づくりのポイント
・展示会の有効活用、受注・販売に結び
付けるコツ 等

各種販売活動

《依頼内容》

自社製品の売上が伸びない。より効果
的な販売への取組方法や具体的手段を
見つけたい。支援してほしい。

《アドバイス・サポート》

・製品の特徴に適合した顧客開拓活動
プロセスの決定

・開拓活動プロセス毎の具体施策の策定
・具体施策実施時の取組手段
　ex. 展示会活用と出展準備から出展、フォ

ローまでのフローまで


